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Zahlen und Fakten
Unternehmen: Wegatech Greenergy GmbH

Gründung: 2010

Gründer: Karl Dienst

Geschäftsführer: Andreas Durth (CEO), Andreas Hergaß, PhilippWüllner

Investoren: u.a. Wessel Management, BonVenture, BVP Berlin Venture Partners,

Gothaer-Versicherung

Dienstleistung: Planung und Installation von Photovoltaikanlagen, Stromspeichern,

E-Ladesäulen undWärmepumpen

Mitarbeiter: 200 Mitarbeiter*innen (Stand November 2023)

Firmensitz: Köln

Niederlassung: München

Website: www.wegatech.de

Social Media: Facebook, Twitter, Instagram, YouTube, XING & LinkedIn

WasmachtWegatech?
Wegatech plant und installiert nachhaltige Energietechnik für private Haushalte. Das
Produktportfolio besteht aus Photovoltaikanlagen, Stromspeichern, E-Ladesäulen,
Wärmepumpenheizungen und wird ergänzt durch den Energiemanager Wegahome.
Alleinstellungsmerkmal Wegatechs ist die Vernetzung der Technologien, um eine dezentrale
Energieversorgung voranzutreiben undmaximale E�zienz und Kostenersparnis bei Kund*innen
zu erzielen. Durch die eingesetzten Technologien lässt sich ein Gebäude sowohl mit Strom als
auchmit Wärme versorgen. Photovoltaikanlagen liefern demHaushalt und, wenn vorhanden,
dem Elektroauto CO2-neutralen Strom, Batteriespeicher nehmen Überschüsse auf und eine mit
Strom betriebeneWärmepumpe versorgt das Hausmit Heiz- undWarmwasser. Der intelligente
Energiemanager Wegahome steuert die einzelnen Komponenten.

Neben dem Verkauf von nachhaltiger Energietechnik mit dem Schwerpunkt auf
Einfamilienhäuser setzt Wegatech auch Projekte inWohnsiedlungen und auf Gewerbedächern
um.

Vorteile vonWegatech
Mithilfe optimierter und digitaler Prozesse vereinfacht Wegatech den Angebotsprozess. Mit
wenigen Klicks lässt sich online ein erstes Angebot für ein Gesamtkonzept erstellen. Zudem
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müssen für die Planung auch nicht zwingend Vor-Ort-Termine abgestimmt werden, um ein
finales Angebot zu erhalten. Kund*innen können die notwendigen Unterlagen hochladen, wenn
sie Zeit dafür finden. Die Beratungsgespräche finden am Telefon statt. Das macht die gesamte
Planungsphase transparent und kundenfreundlich.

Ein weiterer Vorteil: Wegatech bietet die Planung und Installation mehrerer Gewerke aus einer
Hand. Anstatt, dass der Kundemehrere Handwerksunternehmen beauftragen und koordinieren
muss, übernimmtWegatech dies als Generalunternehmen für ihn. Der Kunde hat somit nur
einen Ansprechpartner. Dies ist gerade, wenn esmal zu Komplikationen kommt, für den Kunden
von enormem Vorteil. Wegatech plant die Gewerke zudem so, dass sie perfekt harmonieren und
der selbst produzierte Strommaximal e�zient genutzt werden kann.

Zielkunden
Die Zielgruppe sind Bauherren und Besitzer von Einfamilienhäusern.

Vision
Wegatech sieht sich als Wegbereiter einer dezentralen Energiewende und hat die Vision; jedem
Eigentümer die Möglichkeit zu geben, sein Haus in ein rentables Ökokraftwerk zu verwandeln.

Gründungsgeschichte
2010 wollte Gründer Karl Dienst das Haus seiner Eltern mit einer umweltfreundlichen Heizung
ausrüsten. DieWahl fiel schnell auf eineWärmepumpe, die Suche nach einem geeigneten
Fachbetrieb erwies sich hingegen als schwierig. Viele Installateure scheuten den
Beratungsaufwand, welcher mit der eher komplizierten Technik einhergeht. Der Startschuss
fiel im Jahr 2010 mit dem Verkauf der erstenWärmepumpe.

Im Jahr 2013 wurde das Portfolio um Photovoltaikanlagen und Stromspeicher ergänzt und zum
ersten Mal eine Systemlösung bestehend ausWärmepumpe und Photovoltaikanlage installiert.

Ende 2015 folgte dann die eigentliche Startup Phase und eine starke Digitalisierung des
Unternehmens. Dieser Umbruch wurde durch Beteiligungen von Investoren ermöglicht.

In 2019 wurden Ladesäulen für Elektroautos ins Produktportfolio aufgenommen. Ladesäulen
vervollständigen das Angebot, denn grüner Strommuss nicht nur produziert, sondern auch
sinnvoll genutzt werden, Stichwort Sektorenkopplung. Elektroautos können somit Solarstrom
vom eigenen Dach getankt werden. Die Sektoren Strom,Wärme und Mobilität werden verzahnt -
mit dem Ziel, den Ausstoß des Klimakillers CO2 weiter zu verringern.

Im Mai 2021 hat Wegatech sein erstes eigenes Montageteam für die Installation von
Wärmepumpen in einem Radius von rund 70 km um Köln aufgestellt. Seitdemwurden weitere
Handwerkerteams sowohl für Wärmepumpen als auch Photovoltaik aufgebaut.
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Im Oktober 2022 investiert die Gothaer Versicherung 10 Millionen Euro inWegatech.

Mit Wegahome erweitert Wegatech Mitte 2023 sein Portfolio um einen eigenen intelligenten
Energiemanager. DurchWegahome ist eine Energiekostenersparnis vonmehreren hundert
Euro pro Jahr möglich. Perspektivisch bereitet es Kund*innen z. B. auf variable Stromtarife und
Direktvermarktung vor.

Im November 2023 übernimmt Andreas Durth die Führung des Unternehmens in der Rolle des
CEOs vom Gründer und lan�ährigen Geschäftsführer Karl Dienst.

Inzwischen hat Wegatech weit über 4.000 Projekte erfolgreich umgesetzt und verzeichnet ein
starkes jährlichesWachstum.
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